Depuis 2013, Marie-Line Balsan organise
des ventes volontaires et des ventes judiciaires sur
site ou 3 Cherré (72). Proche de La Ferté-Bernard, sa
salle des ventes présente l'avantage d'étre immé-
diatement accessible par 'A11, Elie est en outre
immense et ultra modeme, avec ses 10000 m? de
parcs et ses gradins qui peuvent accueiliir 150 per-
sonnes. Les acquéreurs enchérissent physiquement
et « en live » sur Internet, de fagon simultanée.

« Nous vendons de tout, explique maitre Balsan :
dessins, tableaux, timbres, monnaies anciennes,
mobilier, cartes postales, armes, plantes exotigues,
vaisselle, appareils photos... ainsi que des voitures
et des véhicules utilitaires. On m’appelle pour faire
des inventaires et des estimations, donner des
conseils, expertiser toutes sortes de choses. Selon
les besoins, nous faisons intervenir des experts
dans différentes spécialités. »

« La surprise est I'un des ingrédients form[dables
de ce métier. On découvre des trésors ignorés. »
Comme ce vase asiatique trouvé par hasard en fai-
sant ['inventaire de !'argenterie chez un particulier.
« Le propriétaire s'apprétait 3
le donner & Emmals. Or, les
inscriptions a six caractéres
sur ce vase gui n'avait pas 'air
chinois m'ont intriguée. J'ai
donc fait appel & un expert
d'art asiatique. Le vase, de
fabrication chincise, acquis par un grand-oncle de
la famille, datait du XVII sigcle | C'était une piéce
unigue quit s'inspirait pour la forme d'un vase turc
et qui reprenait la « non-couleur » {entre le bianc et
le gris) en vogue dans fa Chine médiévale. L'expert
I'a estimée entre 30 000 et 40 000 euros. Le jour J,
nous avions dans lz salle des ventes un galeriste
parisien et des particuliers, plus deux galeries de
Hong Kong qui bataillaient au téléphone. L'une
d'elles 'a emporté pour 440 200 euros | »

Les ventes de vins, assez fréquentes, attirent des
habitués, particuliers, des restaurateurs, des comi-
tés d'entreprise... Elles offrent aussi de belles sur-
prises. En avrii dernier, quelques bouteilles de
Pétrus ot grimpé trés haut et deux rhums mis & prix
3 60 euros sont partis a 600 euros chacun. Pour les
vendeurs, 'émulation des enchéres offre ainsi des
perspectives alléchantes. « Notre intermédiaire per-
met aussi de garder 'anonymat. Lorsque des gens
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Le plaisir d’enchérir et la
décharge d'adrénaline &
mesure que les prix montent

sont poussés & vendre leurs bijoux ou fe mobilier
de la propriété familiale, ils n'ont pas envie que
cela se sache. Nous leur assurons la discrétion. » La
vente par un commissaire-priseur protege aussi du
risque de falsification, « et le vendeur sait qu'il vend
a un prix cohérent. Par ailfeurs, nous lui donnens la
garantie des fonds, il n'y a pas de chéque en bois. »
Enfin, cest le meilleur moyen de valoriser et de
vendre facilernent les objets de collection qui sont
généralement la passion d'une vie et d'une per-
sonne. lis constituent de ce fait un patrimeine dif-
ficile & transmettre entre générations. Nombreux
sont les héritiers qui cherchent & s'en défaire. Or,
les vendre un par un est a la fois fastidieux et
dévalorisant. Le commissaire priseur sait orga-
niser des ventes de spécialités ol se presseront
d'autres collectionneurs.

Quant aux acheteurs, ils ont 'assurance de ne pas
&tre trompés sur la marchandise et I'occasion de
trouver réunis des objets gu'ils auraient mis des
années a dénicher. Il y a aussi le plaisir d'enchérir et
la décharge d'adrénaline & mesure que les prix mon-
tent et qu'on décide ou non de suivre. Et qui sont-
ils, ces adeptes du marteau ? « lls viennent autant du
Perche que de Paris et d'ailfeurs et ifs enchérissent
de tous les coins du monde via Internet. La propor-
tion est & peu prés égale entre particuliers et pro-
fessionnels, variable selon les
spécialités vendues. »

Si vous cherchez une voiture,
Balsan Enchéres est membre
du réseau national Five Auc-
tion. Le parking accueille en
permanence une centaine de
véhicules qui, toutes les trois semaines, défilent
dans la salle des ventes. Quant aux palmiers,
tauriers roses et oliviers en pots qui décorent les
abords des bureaux et de la salie des ventes, ils
proviennent d’'une grosse pépiniére qui destocke
en Espagne et fait régulirement 'objet de ventes
de végétaux.

D'autres ventes de spécialités s‘organisent au
gré des appels et des découvertes. It faut parfois
regrouper des lots de provenances diverses pour
organiser une vente sur un théme particulier, mais
le fonds d'un chateau peut souvent suffire & consti-
tuer un catalogd®: Le 31 mai dernier était propose
le fonds de bibliothéque d'un chateau sarthois
comprenant 70 ouvrages rares dont 37 volumes
de I'Encyclopédie de Diderot et D'Alembert édi-
tés entre 1777 et 1779 ou encore un Almanach
royal de 1772 avec sa refiure d'époque plein veau
et dos & nerfs & caissons fleurdelisés. ..




